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Objetivo do treinamento

Apresentar como a parceria entre a DESENBAHIA e o 

segmento publicitário organizado (ABMP, ABAP, 

SINAPRO, ADBA, SEPEX, Central de Outdoor), através 

da linha de financiamento Credifácil Anunciante, pode 

fomentar e profissionalizar o mercado publicitário.



Sumário
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• Desenbahia, uma agência de fomento 

II. Credifácil Anunciante e geração de negócios
• Discussão do folder, passo-a-passo, e JDs
• Estratégia Financiamento + pacote de descontos
• Profissionalização, fidelização e desenvolvimento



Histórico da Parceria

• Demanda foi provocada pela ABMP em 2009 e 
assumida pela Desenbahia no Fórum de Propaganda 
em Sauípe.

• Contando com o apoio das entidades, a Desenbahia 
desenvolveu a Credifácil Anunciante e o Convênio, 
formalizando a parceria.

• SECULT e AGECOM tiveram papel importante na 
composição. 



Lógica do Convênio

FINANCIAMENTO DA 
DESENBAHIA (apoio de AGECOM 

e SECULT)+

ORIENTAÇÃO

DIVULGAÇÃO

PACOTE DE 
DESCONTOS

+

+

= MAIS ANUNCIANTES

CRESCIMENTO DO MERCADO 
PUBLICITÁRIO



Lógica do Convênio

APOIO DE ENTIDADES QUE CONGREGAM ANUNCIANTES:

1. ASSOCIAÇÃO COMERCIAL DA BAHIA – ACB,
2. FEDERAÇÃO DAS INDÚSTRIAS DO ESTADO DA BAHIA – FIEB,
3. CÂMARA DOS DIRIGENTES LOJISTAS DE SALVADOR – CDL,
4. ASSOCIAÇÃO DE DIRIGENTES DE EMPRESAS DO MERCADO IMOBILIÁRIO DA 

BAHIA – ADEMI-BA,
5. FEDERAÇÃO DA AGRICULTURA E PECUÁRIA DO ESTADO DA BAHIA – FAEB,
6. ASSOCIAÇÃO DOS COMERCIANTES DE MATERIAIS DE CONSTRUÇÃO DA 

BAHIA – ACOMAC-BA,
7. SINDICATO DOS LOJISTAS DO COMÉRCIO DO ESTADO DA BAHIA –

SINDILOJAS,
8. SINDICATO DA INDÚSTRIA DA CONSTRUÇÃO DO ESTADO DA BAHIA –

SINDUSCON-BA,
9. FEDERAÇÃO DO COMÉRCIO DO ESTADO DA BAHIA –FECOMÉRCIO-BA,
10. ASSOCIAÇÃO BAHIANA DE SUPERMERCADOS – ABASE,
11. ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DA INDÚSTRIA DE HOTÉIS DA BAHIA – ABIH,
12. ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DE AGÊNCIAS DE VIAGENS DA BAHIA – ABAV-BA,
13. ASSOCIAÇÃO BRASILEIRA DE BARES E RESTAURANTES – ABRASEL-BA.



Desenbahia

• Sociedade de economia mista de capital fechado, do 
Estado da Bahia, vinculada à Secretaria da Fazenda.

• Agência financiadora de projetos voltados para o 
desenvolvimento econômico e social do Estado, assim 
como articuladora de ações direcionadas a projetos 
estratégicos para a Bahia.

• Uma agência de fomento é diferente de um banco.



Missão

"Articular e promover ações de fomento, assegurando 

recursos técnicos e financeiros capazes de 

impulsionar o desenvolvimento sustentável da 

Bahia , visando a melhoria da qualidade de vida da 

população".



Objetivos Estratégicos

• Inclusão Sócio-Econômica

• Fortalecimento e Ampliação da Base Empresarial

(Foco nas MPMEs e projetos estruturantes)

• Interiorização do Desenvolvimento 

• Fortalecimento da Base municipal

• Fomento Institucional (atuação em rede)



• FUNDESE – Fundo de Desenvolvimento 
Social e Econômico

• BNDES – Banco Nacional de 
Desenvolvimento Econômico e Social

• Repasses do BNB/FNE

• Recursos Próprios

Fontes de Financiamento 
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Desempenho: aprovações (R$ mil) 
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Aprovações 2009 por fonte (%)
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Aprovações 2009 por setor (%) 
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Aprovações 2009: RMS x interior (%) 
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Desempenho: inadimplência 

• Tx geral = 1,5% (meta em 2009 era de 2,7%). 
• Índice muito confortável.
• Tx-Fundese ainda inferior < 1%.



PRODUTO

Importante : atenção para o passo-a-passo do folder e JDs.



Na DESENBAHIA, para efeito do Credifácil
Anunciante, o investimento em um plano 
de comunicação publicitária foi 
classificado como uma modalidade 
especial de investimento fixo.

TIPO DE INVESTIMENTO FIXO



Beneficiários 
Empresas e empresários individuais com pelo 
menos 2 anos de atuação.

Finalidade
Investimentos na produção e/ou execução de 
Planos de Comunicação Publicitária. 

*Agências, fornecedores e veículos devem se 
localizar na Bahia e ser associados a uma das 
seguintes entidades: ABMP, ABAP-BA, 
SINAPRO-BA, ADBA, Central de Outdoor e 
SEPEX-BA.

CREDIFÁCIL ANUNCIANTE



Itens financiáveis
- Plano de Mídia + veiculação;
- Design de marca;
- Produção gráfica;
- Produção audiovisual e eletrônica.

Itens não financiáveis
- Campanha política;
- Marketing político;
- Assessoria de Jornalismo;
- Assessoria de Relações Públicas;
- Pesquisa de Mercado.

CREDIFÁCIL ANUNCIANTE



Nível de participação
Até 80% dos itens financiáveis.

Prazo
Até 12 meses, incluídos até 3 meses de carência.

Limite
Até 5% da receita bruta acumulada no ano fiscal 
anterior, limitado a R$ 200 mil.

CREDIFÁCIL ANUNCIANTE



Encargos
- 8% ao ano / até R$ 100 mil
- 9% ao ano / mais de R$ 100 a R$ 150 mil
- 10% ao ano / mais de R$ 150 a R$ 200 mil  

Garantias
Obrigatória: fiança dos sócios e vênia dos 
cônjuges (emp. Individuais: fiança de terceiros). 
Complementares: acima de R$ 100 mil

CREDIFÁCIL ANUNCIANTE



Um empreendedor quer dar entrada 
num pedido de financiamento na 
Desenbahia. 

Como devo orientá-lo

DOCUMENTAÇÃO PARA DAR ENTRADA



1°passo: procurar uma agência de 
publicidade e propaganda com pelo 
menos 1 ano de atuação na Bahia, 
certificada pelo Conselho Executivo de 
Normas-Padrão (CENP) para elaborar 
um Plano de Comunicação Publicitária.

DOCUMENTAÇÃO PARA DAR ENTRADA



TRAMITAÇÃO DE UM PEDIDO NA DESENBAHIA

Etapas no processo de concessão do financiamento



Apresentar as informações cadastrais e as 
informações do financiamento através do 
preenchimento dos formulários (papel, digitado ou 
via SSF). 

Obs .: atentar para anexar os documentos 
solicitados em cada um dos formulários.

DOCUMENTAÇÃO PARA DAR ENTRADA



- Cadastro Pessoa Física;

- Cadastro Pessoa Jurídica;

- Representante Legal;

- Renovação Cadastral PF;

- Renovação Cadastral PJ;

- Carta Consulta Simplificada;

- Plano de Comunicação Publicitária ;

- Informações Gerenciais;

- Quadro Resumo de Investimentos.

PRINCIPAIS FORMULÁRIOS

Informações Cadastrais

Informações do
Financiamento



www.desenbahia.ba.gov.brwww.desenbahia.ba.gov.br

No endereço www.desenbahia.ba.gov.br você 
encontra informações sobre linhas de 

financiamento e produtos oferecidos pela 
DESENBAHIA.



FINANCIAMENTO ON LINE (SSF)



www.desenbahia.ba.gov.brwww.desenbahia.ba.gov.br

No endereço www.desenbahia.ba.gov.br você 
encontra informações sobre linhas de 

financiamento e produtos oferecidos pela 
DESENBAHIA.



� Não obrigatoriedade de divulgação de balanço 
e demonstrativos pelas MPEs;

� Faturamento declarado inferior ao real;

� Pendências cadastrais, FGTS, INSS, RFB, 
Sefaz-Ba (empresa e sócios);

� Capacidade de pagamento: faturamento 
declarado x custos reais;

� Endividamento bancário real (Sisbacen).

PRINCIPAIS DIFICULDADES DA ANÁLISE



FASE 1 - Solicitação

• Preenchimento dos formulários (cadastrais e de análise);

• Documentação pertinente: cópia ou cópia autenticada;

• Entrega presencial, por intermédio dos Gerentes de Negócios, 

solicitação via internet.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 2 - Enquadramento

• Análise preliminar baseada nos seguintes critérios:

– enquadramento nas normas operacionais da 

DESENBAHIA;

– grau de aderência aos objetivos estratégicos do Governo 

do Estado da Bahia;

– qualificação cadastral do proponente e coobrigados. 

O resultado dessa análise é comunicado formalmente 
através de carta. Se enquadrado, o projeto segue para 

Análise Técnica.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 3 - Análise Técnica

• Durante esta fase será realizada a análise de crédito, de 
engenharia, de garantia (se for o caso) e do risco do cliente, 
conforme a linha de financiamento enquadrada.

• Alguns documentos que são necessários: 
- Projeto de Viabilidade Econômica e Financeira do 

investimento;
- Projeto arquitetônico aprovado pela Prefeitura incluindo o 

alvará, ART do Engenheiro responsável pela obra;

- Demonstrações Contábeis dos três últimos exercícios e 
balancete recente (caso disponha);

- Certidões da empresa, sócios administradores, dos 
coobrigados;

- Documentação de garantia (se for o caso);
- Outros documentos a critério da análise.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 4 - Deliberação

• Fase em que a proposta de financiamento é submetida às instâncias 
de deliberação para aprovação ou indeferimento.

• Uma vez aprovada, a proposta de financiamento é contratada 
automaticamente, submetida ao jurídico da agência ou 
encaminhada ao órgão repassador para homologação.

• Depois de homologada, o Cliente deverá apresentar os documentos 
necessários à formalização do instrumento Contratual.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 5 - Contratação

• É fase em que se dá a preparação do instrumento contratual, a 
coleta das assinaturas do financiado, reconhecimento de firmas ou 
registro em cartório.

• Para a contratação é necessário que o Cliente satisfaça as 
exigências pré-contratuais, entre quais se incluem:

- Apresentação de certidões negativas da contratante, dos sócios 
administradores, como : INSS, Certificado de Regularidade do 
FGTS, Fazendas Estadual e Municipal (quando pertinentes), da 
Fazenda Federal, e da Dívida Ativa da União.

- Regularização de eventual pendência cadastral.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 6 - Liberação

• As liberações serão realizadas diretamente pela gerência ou de 
acordo com o cronograma de investimentos e desembolsos definido 
no projeto de investimento e ratificado pelo setor de engenharia, 
após satisfeitas as exigências estabelecidas no contrato de 
financiamento (comprovação de recursos próprios, da aplicação do 
saque anterior).

OS RECURSOS NÃO PODERÃO SER APLICADOS EM 
FINALIDADE DIVERSA DA PREVISTA NO INSTRUMENTO 
CONTRATUAL SOB PENA DE OCORRER VENCIMENTO 
ANTECIPADO DO CONTRATO, COM EXIGIBILIDADE DA 

DÍVIDA E MEDIATA SUSTAÇÃO DE QUALQUER 
DESEMBOLSO.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



FASE 7 - Acompanhamento

• Esta fase inicia-se após a liberação do último saque e encerra-se 
com a integral liquidação da operação. 

• Nesse período, a DESENBAHIA, conforme dispositivo constante do 
Instrumento Contratual, fará o acompanhamento da empresa 
financiada, por meio de fiscalizações, solicitação de documentos 
gerenciais e contábeis.

• De acordo com normas da DESENBAHIA e do órgão repassador, a 
Beneficiária deverá, a qualquer tempo, franquear o acesso de 
representantes ou prepostos o livre acesso a documentos ou 
registros contábeis, jurídicos ou de qualquer natureza, bem como às 

suas dependências.

SOLICITAÇÃO DE FINANCIAMENTO



Para encerrar

• Estratégia: Financiamento + pacote de descontos

• Profissionalização, fidelização e desenvolvimento



VAMOS GERAR NEGÓCIOS !

Obrigado.Obrigado.



João Paulo João Paulo MattaMatta
Gerência de Desenvolvimento de Produtos – GDP
Diretoria de Desenvolvimento de Negócios - DDN

E-mail:
jpmatta@desenbahia.ba.gov.br




